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⼩红书企业号⼊驻与认证全流程（2026最新）
⼩红书 8分钟阅读2026-08-15

2026年⼩红书企业号注册认证完整教程：企业号与个⼈号区别、认证费⽤与材料、专业号开通、店铺⼊驻流程和常⻅审核拒绝原因。

⼩红书企业号值不值得做？
到2026年，⼩红书⽉活已超过3.5亿，其中70%是90后和00后⼥性⽤户，消费意愿强、决策链路短。对美妆、服饰、家
居、⺟婴、餐饮、教育、本地服务等⾏业来说，⼩红书已经是不可忽视的获客渠道。
但很多企业不知道企业号和个⼈号有什么区别、怎么认证、认证后能做什么。这篇⽂章把全流程讲清楚。

⼀、企业号	vs	个⼈号
对⽐项 个⼈号 企业号（专业号）
认证费⽤ 免费 1000元/年（企业）
蓝V标识 	提升信任
开店 部分类⽬可以 全类⽬，功能完整
投放⼴告 受限 可投薯条/聚光平台
私信规则 受限 可主动私信，⾃动回复
数据分析 基础 完整粉丝和内容数据
品牌合作 需1000粉 认证后即可合作
门店POI 可创建 可认领和管理
商品笔记 受限 可挂商品链接

2024年⼩红书把企业号统⼀升级为"专业号"，企业认证后即获得专业号⾝份。如果是认真做⼩红书获客和电商，企业号是
必须的。

⼆、认证流程
前置准备
营业执照（企业或个体⼯商户）
法⼈⾝份证正反⾯
⼀个未注册过⼩红书的⼿机号
企业公章（认证公函需要盖章）
特殊⾏业资质（⾷品经营许可证、医疗器械备案等）

认证步骤



1.	下载⼩红书APP，⽤⼿机号注册账号
2.	进⼊"我"→左上⾓≡→设置→账号与安全→升级专业号
3.	选择"企业专业号"，选择企业类型（企业/个体⼯商户）
4.	填写企业名称、统⼀社会信⽤代码、法⼈信息
5.	上传营业执照照⽚和法⼈⾝份证
6.	下载认证公函模板，填写后盖章上传
7.	填写运营者信息（运营者授权书需盖章）
8.	⽀付认证费1000元/年
9.	等待审核（通常1-5个⼯作⽇）

认证被拒的常⻅原因
营业执照照⽚模糊或反光
企业名称与执照不⼀致
认证公函未盖章或信息填写错误
账号名称/头像涉及知名品牌但⽆授权
所属⾏业需要特殊资质但未提供
营业执照经营范围不包含所申请的类⽬
账号已有违规记录未处理

三、认证后必须做的设置
1.	完善资料：头像⽤Logo，昵称⽤"品牌名+领域"，简介⼀句话讲清价值和联系⽅式引导
2.	绑定店铺：在专业号后台申请开通⼩红书店铺，提交资质后等待审核
3.	认领POI（线下门店）：在地址管理中搜索并认领门店位置
4.	设置私信⾃动回复：新关注⾃动回复、关键词回复（价格、地址、联系⽅式）
5.	配置菜单：主⻚可添加店铺⼊⼝、联系电话、门店地址
6.	开通薯条：绑定⽀付⽅式，准备好投放
7.	关联品牌账号：如有多个品牌或⼦品牌，可做账号矩阵关联

四、⼩红书店铺⼊驻
企业号可以开通⼩红书店铺，直接在笔记和直播中卖货。

开店流程
1.	进⼊专业号后台→店铺管理→⽴即开店
2.	选择店铺类型：旗舰店/专卖店/专营店/普通店
3.	提交品牌资质（商标注册证/授权书）和企业资质
4.	选择经营类⽬并提交对应资质
5.	缴纳保证⾦（通常5000-20000元，根据类⽬不同）
6.	签署平台服务协议
7.	等待审核（3-7个⼯作⽇）



8.	上架商品，开始卖货

费⽤结构

项⽬ 费⽤
专业号认证 1000元/年
保证⾦ 5000-50000元（关店可退）
技术服务费（佣⾦） 2%-10%（按类⽬）
⽀付通道费 约0.6%

⼩红书的佣⾦率在电商平台中属于中等偏低，且⽤户客单价和转化率优于多数平台。

五、企业号内容策略要点
⼩红书和抖⾳/视频号的逻辑完全不同，核⼼区别是"搜索+种草"⽽⾮"算法推荐"。⽤户来⼩红书很多时候是带着明确需求
搜索的，内容要能被搜到、被信任。

内容⽅向
教程/攻略类："XX选购指南""XX避坑攻略"——搜索流量最⼤
测评/对⽐类：真实使⽤体验和产品对⽐——建⽴信任
场景种草类：产品在真实⽣活场景中的使⽤——激发购买欲
品牌故事类：创始⼈故事、⽣产过程、品牌理念——建⽴品牌认同
⽤户共创类：转发⽤户笔记、发起话题挑战——社交裂变

封⾯和标题
⼩红书是"封⾯决定⽣死"的平台。封⾯必须有⼤字标题、清晰美观、⻛格统⼀。标题包含搜索关键词，⽤数字和情绪词提
升点击。

关键词布局
标题包含核⼼关键词
正⽂前50字出现关键词
话题标签3-5个（1个⼤词+2个精准词+1个⻓尾词）
图⽚中⽂字包含关键词（OCR可识别）

六、2026年新变化
视频笔记权重提升：视频笔记的曝光量平均⽐图⽂⾼20%-30%，但图⽂仍然是⼩红书的基本盘
直播电商加速：⼩红书直播带货GMV增速超过100%，买⼿电商模式崛起
本地⽣活发⼒：⼩红书在餐饮、到店服务等本地⽣活领域加⼤投⼊，POI和到店核销功能完善
AI创作⼯具：⼩红书官⽅推出AI笔记助⼿，可以⽣成标题、⽂案、封⾯建议
私信引流管控更严：直接在笔记/评论/私信中发微信号会被限流甚⾄封号，需⽤企业号组件或群聊功能



写在最后
⼩红书企业号的投⼊门槛不⾼（认证费1000元/年+保证⾦），但内容运营需要耐⼼和⽅法。⼩红书的流量逻辑是"种草—
搜索—信任—转化"，和抖⾳的"刷到—冲动—下单"完全不同。
建议先认证企业号，发20-30条笔记找到内容感觉，再考虑开店和投流。不要⼀上来就硬⼴，⼩红书⽤户对⼴告的容忍度
是所有平台中最低的。
如需具体⽅案，可以联系我们（13266110769）。
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